
● Prompt de prospection d'un.e influenceur/euse par email et téléphone

● Prompt de prospection d'un.e professionnel.le par email

● Prompt pour éléments de langage pour entretien en face à face



Prompt de prospection d'un.e influenceur/euse par email et téléphone

Crée une séquence d'emails d'approche en 3 mails pour vendre [URL de votre entreprise] à
[un influenceur/une influenceuse] comme [page de profil des médias sociaux], en
l'invitant à devenir partenaire de notre programme d'affiliation.

Instructions :

Email 1 : Établir un rapport et une crédibilité.
Présentez-vous, ainsi que votre entreprise, et expliquez pourquoi vous vous adressez à elle.
Complimentez l'influenceur sur son travail et expliquez pourquoi vous pensez qu'il
conviendrait à votre partenariat.
Partagez toute information ou statistique pertinente sur le secteur qui met en évidence les
avantages d'un partenariat avec votre entreprise.

Email 2 : Faites une offre convaincante.
Expliquez clairement les détails du partenariat et les avantages auxquels l'influenceur peut
s'attendre. Insistez sur la proposition de valeur unique de votre entreprise et sur la manière
dont elle se distingue de ses concurrents.
Proposez de répondre à toutes les questions ou préoccupations de l'influenceur.

Email 3 : Assurez le suivi et concluez l'affaire.
Envoyez un courriel de suivi poli quelques jours après la première prise de contact pour
vérifier si l'influenceur a d'autres questions.Concluez l'affaire en envoyant une proposition ou
un contrat que l'influenceur devra examiner et signer.

Prompt de prospection d'un.e professionnel.le par email

1. Voici le contact que j'essaie de joindre depuis un certain temps, pourriez-vous résumer
tout ce que vous pouvez apprendre sur lui [lien LinkedIn] ? Pourriez-vous également
résumer toute nouvelle récente concernant l'entreprise où [Prénom du contact] travaille,
[nom de l'entreprise] ?

2. Pourriez-vous également résumer toute nouvelle récente concernant l'entreprise [nom de
l'entreprise] dans laquelle [Prénom du contact] travaille ?

3. Super, mon entreprise est [décrivez votre entreprise] et nous vendons [décrivez votre
produit]. Sur la base de ce que vous avez appris, pourriez-vous rédiger une hypothèse en
trois points (pourquoi quoi que ce soit, pourquoi maintenant, pourquoi notre produit) pour
expliquer pourquoi [Prénom du contact] voudrait s'associer avec nous à l'avenir ?

4.Etonnant, utilisez tout cela pour écrire à [Prénom du contact] un e-mail de prospection à
froid qui propose un partenariat.

5. Génère une séquence de 3 emails de prise de contact pour [Prénom du contact] sur la
base de l'email ci-dessus



6. Rédige moi un script de conversion téléphonique à partir des conversations précédentes
si je veux joindre [Prénom du contact] pour lui présenter notre offre

7.Super, à partir de ce script, rédige moi un message téléphonique si mon interlocuteur ne
répond pas



Éléments de langage pour entretien en face à face

Donne une définition simple de la dyscalculie Agis comme un expert de ce trouble. Expose
les difficultés au quotidien de personnes atteintes de dyscalculie

Décris les excuses invoquées pour lesquelles les personnes souffrant de dyscalculie ne veulent pas
traiter leurs troubles ?

Quelles peuvent être les conséquences dramatiques personnelles, professionnelles et sociales si ces
personnes ne traitent pas ces troubles ?

Propose-moi une solution étape par étape pour solutionner ce trouble. La première étape
doit être très simple et facile à mettre en œuvre.

Écris moi un futur héroïque et épique sur le plan professionnel, personnel et social
lorsqu'une personne traite ce trouble et qu'elle en guérit.


